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Valg den rette software og styrk din virksomhed

At kabe software til din virksomhed er ikke bare en beslutning -
det er en investering i din fremtid. Som projektleder i
byggebranchen ved du, hvor afggrende det er at have de rigtige
veerktgjer ved handen. Men hvordan sikrer du, at den software, du
veelger, virkelig ger en forskel?

Forestil dig, at du star over for et vaeld af softwaremuligheder.
Hvordan veelger du den, der bedst opfylder dine behov og hjalper
dig med at na dine mal? Denne guide er her for at hjeelpe dig med
at navigere gennem denne udfordrende proces.

Vi vil tage dig igennem tre afggrende faser i din overvejelse af kab
af software: Behovsanalyse, Markedsunders@gelse og Evaluering.

Du vil kunne laese hvad du skal vaere opmaerksom pa for at undgd
almindelige faldgruber, der kan koste tid og penge. Undervejs vil vi
ogsa tilbyde essentielle spargsmal, sa du kan finde de bedste
lgsninger pa markedet, og evaluere dem grundigt, fer du treeffer en
beslutning.

Er du klar til at tage kontrol over din softwareinvestering og sikre,
at du veelger den rigtige lasning for din virksomhed? Sa lad os
dykke ned i guiden og finde den perfekte software til dine behov!

God forngjelse!
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****** 1. Krav 2. Involver Interessenter
.. ... Start med at identificere de Involver alle der er direkte og
Pt r T vigtigste behov i indirekte pavirket af den nye
organisationen og byg software for at skabe
videre derfra. At tage for gennemsigtighed og tillid
meget pa én gang kan blandt interessenter.

resultere i ineffektiv
implementering

3. Skalerbarhed 4. Sikkerhed & Compliance
Overvej, om den nye Serg for, at den nye
software kan skaleres i takt software opfylder jeres

med virksomhedens vaekst sikkerhedskrav og

og fremtidige behov. compliance-standarder.

Disse fire overvejelser er en made at skabe et overblik over de
vigtigste overvejelser, sa | kan komme bedst muligt i gang med at
veelge den rette software.
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| overvejelsesfasen er det vigtigt at afklare, hvad man.

gnsker af produktet. Skal det veere hurtigt leveret, billigt, - -

eller af hgj kvalitet?

Det essentielt at overveje, hvad der er vigtigst for ens
behov, for at finde den rette balance mellem
forventninger, og det man far.

De tre punkter
forklaret:

1: Hurtigt og billigt: Hvis produktet
bade er hurtigt og billigt, kan det
pavirke kvaliteten.

Kvalitet
2: Godt og billigt: @nsker man
derimod hgj kvalitet til en lav pris, ma
man veere forberedt pa leengere
leveringstid.

3: Hurtigt og godt: Hvis hurtig
levering og hgj kvalitet er prioriteten,
kan det medfgre en hajere pris.
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Hvad skal I overveje?

Der er mange evalueringer der igangsaettes, nar man vil- - - -« <« « -« o . . x ko

kobe nyt software til sin virksomhed. Ferdugarigang =~ = =~ = =~ © © oot

Funktionalitet: Laag maerke til om
softwaren giver mening for jer.

Pris: Overvej hvor stor en andel af
prisen, der er implementering og
hvor meget er licenser.

Demo-perioder: Hav gerne en
plan for jeres preveperiode.
Eksempelvis en fokusgruppe.

Omdemme: Tjek op pa referencer
og anmeldelser.

Let tilgeengeligt: Undersgg om
softwaren er nem er tilgé og
inkorporere.

Support: Bliv enige med jer selv
om, hvilken support i har brug for.
Sikre jer at leverandgr har SLA.

Processansvarlig: Lad ikke IT
alene styre processen, da deres
bias kan begraense udviklingen.

| Det skal du overveje Det skal du holde dig fra!

" * * *  Hererenliste over de vigtigste Der er nogle rgde lamper, der ber
"~ * * ' evalueringer: blinke, hvis du ser fglgende ting:
K X x X

Manglende gennemsigtighed:
Tjek op pa om firmaet kraever
ekstra for diverse ekstra ydelser.

Urimelig binding: Pas pa at du
ikke har en urimelig lang binding
med opsigelsesgebyr.

Darligt ry: Tjek op pa
anmeldelser fra branchen.

Urealistiske lofter: Overdrevne
lgfter kan betyde vildledende
marketing.

Vaklende sikkerhed: Tjek om
firmaet har haft sikkerhedsbrud.

At tage munden for fuld:
Fokuser pa det, der er vigtigst
for jer.

Foraeldet teknologi: Sikre dig at
firmaet bliver ved med at udvikle
deres teknologi.
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Spergsmal til din i

- [ T
potentielle leverander 10
Nar du har fundet en potentiel software leverandar, er

det vigtigt at stille spergsméalstegn ved de faktorer, som
er vigtige for jer

* X *x ¥ x x

. ? Funktionalitet . Spergsmal:
P ® : « Hvordan integreres softwaren med vores
* * *  Hvis du stdr og taenker at du mangler mere nuveerende systemer?
flow p& arbejdspladsen, kan det vaere vigtigt i+ Ersoftwaren intuitiv?
at overveje, hvad den geeldende software i+ Hvordan handterer softwaren
skal kunne gere for at ege netop dette. virksomhedens vaekst? Er den skalerbar?
@D Pris . Spergsmal:
g i« Hvad er de samlede omkostninger inkl.
Overvej de samlede omkostninger ved kab vedligeholdelse og opgraderinger?
af software, herunder vedligeholdelse og i+ Hvilke licensmodeller tilbyder | (pr. bruger,
opgraderinger. Forstd de forskellige pr. installation, abonnement)?
licensmodeller og bindingsperioder. :  + Erderen bindingsperiode?
Demo Spergsmal:
.I I i« Hvor lang tid varer preveperioden?
En demo giver mulighed for at teste » Er alle funktioner tilgaengelige under
softwaren og se, om den passer til jeres demoperioden?
behov. Det kan derfor veere vigtigt at stille i ¢ Erdetnemtatimplementere? Og er der
spergsmalstegn til om det er noget de guides til at fa det opsat?
tilbyder. :
Omdemme Spergsmal:
ﬁ « Kan | give referencer fra lignende
: virksomheder, der har implementeret jeres

Undersag firmaets troveerdighed og
palidelighed gennem anmeldelser,
kundehistorier og branchepriser. Sgrg for, at
de lever op til deres lgfter og har et godt
omdgmme i branchen.

software?

» Hvilken erfaring har | med at arbejde inden
for vores branche?

e Har | et community med eks. events?
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Find selv pa flere
sporgsmal til dit oo
- potentiellekeb
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¢ % K % % |ooo| Omrade: i Spergsmal:

Beskrivelse:

ooo| Omrade: Spergsmal:

Beskrivelse:

ooo| Omrade: i Spergsmal:

Beskrivelse:

ooo| Omrdade: Spergsmal:

Beskrivelse:
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Evaluer og optimer
pa din nye software

.....

. ... Tregode rad til evaluering og opfelgning

. « Optimering og evaluering af din softwareinvestering er afgerende
. « for at sikre, at du far mest muligt ud af dit keb.

x * 1.Saet rammer: Ledelsestrategien skal tilpasses, sa
medarbejderne har ressourcerne til at implementere en ny
arbejdsgang. Der skal eksempelvis vaere mulighed for at
registrere den tid, som man bruger pa opleeringen.

2.Felg op: Gamle vaner kan hurtigt vende tilbage, sa det er vigtigt
at sikre, at den nye software bliver implementeret og brugt
korrekt. Eksempelvis gennem kontinuerlig erfaringsdeling.

3.Evaluer: Fungerer softwaren som forventet? Involver alle
relevante parter, isser dem, der har haft udfordringer med
implementeringen. Deres feedback kan give veerdifuld indsigt i,
hvordan softwaren fungerer i praksis, og hvor der er behov for
justeringer.

Konsekvent evaluering og opfelgning fremmer klar kommunikation,
og hjeelper med at identificere, om den valgte software passer til
jeres behov. Dette understgtter en kontinuerlig forbedring af
virksomhedens arbejdsprocesser og sikrer, at | far optimal vaerdi af
jeres softwareinvestering.
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Sikre dif HEREIS
softwarevalg for
langsigtet succes

........

Afsluttende overvejelser

Nar du skal vaelge den rette software til din virksomhed, er det
vigtigt at forsta bade dine nuveaerende behov og fremtidige mal. En
velovervejet beslutning kraever en ngje vurdering af funktionalitet,
integrationsmuligheder, support, skalerbarhed, sikkerhed og
omkostninger.

At investere i software handler ikke kun om at finde en Igsning til
nuvaerende udfordringer, men ogsa om at sikre, at lgsningen
understgtter din virksomheds langsigtede veekst og succes. Derfor
er det essentielt at inddrage anbefalinger fra branchen i din
evaluering, da disse kan give veerdifuld indsigt i softwarens styrker
0g svagheder.

Ved at fglge de trin og overvejelser, der er beskrevet i denne
guide, kan du traeffe en velfunderet beslutning, der skaber et solidt
fundament for effektivitet og succes i din virksomhed. Husk, at en
vellykket implementering af ny software kraever engagement og
labende evaluering for at sikre, at Iasningen fortsat lever op til dine
forventninger og behov.

Mange leverer rigtig god software, som hjaelper med at organisere
og beskytte din data effektivt. Ved at implementere sddan
software kan du sikre, at din virksomhed har de bedste
forudsaetninger for at opna gennemsigtighed og palidelighed i
datahandteringen.

Vi haber, at denne guide har hjulpet dig pa vej til at traeffe den
bedste beslutning for din virksomhed.
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