
Din ultimative
guide til valg af
software til din

virksomhed



Vælg den rette software og styrk din virksomhed

At købe software til din virksomhed er ikke bare en beslutning –
det er en investering i din fremtid. Som projektleder i
byggebranchen ved du, hvor afgørende det er at have de rigtige
værktøjer ved hånden. Men hvordan sikrer du, at den software, du
vælger, virkelig gør en forskel?

Forestil dig, at du står over for et væld af softwaremuligheder.
Hvordan vælger du den, der bedst opfylder dine behov og hjælper
dig med at nå dine mål? Denne guide er her for at hjælpe dig med
at navigere gennem denne udfordrende proces.

Vi vil tage dig igennem tre afgørende faser i din overvejelse af køb
af software: Behovsanalyse, Markedsundersøgelse og Evaluering.

Du vil kunne læse hvad du skal være opmærksom på for at undgå
almindelige faldgruber, der kan koste tid og penge. Undervejs vil vi
også tilbyde essentielle spørgsmål, så du kan finde de bedste
løsninger på markedet, og evaluere dem grundigt, før du træffer en
beslutning.

Er du klar til at tage kontrol over din softwareinvestering og sikre,
at du vælger den rigtige løsning for din virksomhed? Så lad os
dykke ned i guiden og finde den perfekte software til dine behov!

God fornøjelse!

Velkommen til dit
hjælpeværktøj til
køb af software
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3. Skalerbarh ed
Overvej, om den nye
software kan skaleres i takt
med virksomhedens vækst
og fremtidige behov.

Fase 1

Overvejelser før du
kigger ind i software
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1. Krav 
Start med at identificere de
vigtigste behov i
organisationen og byg
videre derfra. At tage for
meget på én gang kan
resultere i ineffektiv
implementering

2. Involver Interessenter
Involver alle der er direkte og
indirekte påvirket af den nye
software for at skabe
gennemsigtighed og tillid
blandt interessenter.

4. Sikkerhed & Co mpliance
Sørg for, at den nye
software opfylder jeres
sikkerhedskrav og
compliance-standarder.

Disse fire overvejelser er en måde at skabe et overblik over de
vigtigste overvejelser, så I kan komme bedst muligt i gang med at
vælge den rette software.



Hvad er vigtigt for jer?
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1: Hurtigt og billigt: Hvis produktet
både er hurtigt og billigt, kan det
påvirke kvaliteten. 

2: Godt og billigt: Ønsker man
derimod høj kvalitet til en lav pris, må
man være forberedt på længere
leveringstid. 

3: Hurtigt og godt: Hvis hurtig
levering og høj kvalitet er prioriteten,
kan det medføre en højere pris.

Fase 1

Hurtigt

Billigt Godt

Kvalitet Pris

Tid

I overvejelsesfasen er det vigtigt at afklare, hvad man
ønsker af produktet. Skal det være hurtigt leveret, billigt,
eller af høj kvalitet? 

Det essentielt at overveje, hvad der er vigtigst for ens
behov, for at finde den rette balance mellem
forventninger, og det man får.

De tre punkter
forklaret:



Der er mange evalueringer der igangsættes, når man vil
købe nyt software til sin virksomhed. Før du går i gang
med at undersøge hvilken software der er det bedste
match for jer, er det vigtigt at overveje diverse faktorer
og hvilke der er relevant for jeres køb.

Funktionalitet

Fase 1

Hvad skal I overveje?
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Der er nogle røde lamper, der bør
blinke, hvis du ser følgende ting:

Manglende gennemsigtighed:
Tjek op på om firmaet kræver
ekstra for diverse ekstra ydelser.

Urimelig binding: Pas på at du
ikke har en urimelig lang binding
med opsigelsesgebyr.

Dårligt ry: Tjek op på
anmeldelser fra branchen.

Urealistiske løfter: Overdrevne
løfter kan betyde vildledende
marketing.

Vaklende sikkerhed: Tjek om
firmaet har haft sikkerhedsbrud.

At tage munden for fuld:
Fokuser på det, der er vigtigst
for jer. 

Forældet teknologi: Sikre dig at
firmaet bliver ved med at udvikle
deres teknologi.

Det skal du holde dig fra!Det skal du overveje

Her er en liste over de vigtigste
evalueringer:

Funktionalitet: Læg mærke til om
softwaren giver mening for jer.

Pris: Overvej hvor stor en andel af
prisen, der er implementering og
hvor meget er licenser.

Demo-perioder: Hav gerne en
plan for jeres prøveperiode.
Eksempelvis en fokusgruppe.

Omdømme: Tjek op på referencer
og anmeldelser.

Let tilgængeligt: Undersøg om
softwaren er nem er tilgå og
inkorporere.

Support: Bliv enige med jer selv
om, hvilken support i har brug for.
Sikre jer at leverandør har SLA. 

Processansvarlig: Lad ikke IT
alene styre processen, da deres
bias kan begrænse udviklingen.



Fase 2

Spørgsmål til din
potentielle leverandør
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Hvis du står og tænker at du mangler mere
flow på arbejdspladsen, kan det være vigtigt
at overveje, hvad den gældende software
skal kunne gøre for at øge netop dette.

Spørgsmål:
Hvordan integreres softwaren med vores
nuværende systemer?
Er softwaren intuitiv?
Hvordan håndterer softwaren
virksomhedens vækst? Er den skalerbar?

Funktionalitet

Overvej de samlede omkostninger ved køb
af software, herunder vedligeholdelse og
opgraderinger. Forstå de forskellige
licensmodeller og bindingsperioder.

Spørgsmål:
Hvad er de samlede omkostninger inkl.
vedligeholdelse og opgraderinger?
Hvilke licensmodeller tilbyder I (pr. bruger,
pr. installation, abonnement)?
Er der en bindingsperiode?

Pris

En demo giver mulighed for at teste
softwaren og se, om den passer til jeres
behov. Det kan derfor være vigtigt at stille
spørgsmålstegn til om det er noget de
tilbyder.

Spørgsmål:
Hvor lang tid varer prøveperioden?
Er alle funktioner tilgængelige under
demoperioden?
Er det nemt at implementere? Og er der
guides til at få det opsat?

Demo

Undersøg firmaets troværdighed og
pålidelighed gennem anmeldelser,
kundehistorier og branchepriser. Sørg for, at
de lever op til deres løfter og har et godt
omdømme i branchen.

Spørgsmål:
Kan I give referencer fra lignende
virksomheder, der har implementeret jeres
software?
Hvilken erfaring har I med at arbejde inden
for vores branche?
Har I et community med eks. events?

Omdømme

Når du har fundet en potentiel software leverandør, er
det vigtigt at stille spørgsmålstegn ved de faktorer, som
er vigtige for jer



Find selv på flere
spørgsmål til dit
potentielle køb
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Beskrivelse:

Navn:

Beskrivelse:
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Spørgsmål:Område:

Fase 2



Tre gode råd til evaluering og opfølgning

Optimering og evaluering af din softwareinvestering er afgørende
for at sikre, at du får mest muligt ud af dit køb.

Sæt rammer: Ledelsestrategien skal tilpasses, så
medarbejderne har ressourcerne til at implementere en ny
arbejdsgang. Der skal eksempelvis være mulighed for at
registrere den tid, som man bruger på oplæringen.

1.

Følg op: Gamle vaner kan hurtigt vende tilbage, så det er vigtigt
at sikre, at den nye software bliver implementeret og brugt
korrekt. Eksempelvis gennem kontinuerlig erfaringsdeling.

2.

Evaluer: Fungerer softwaren som forventet? Involver alle
relevante parter, især dem, der har haft udfordringer med
implementeringen. Deres feedback kan give værdifuld indsigt i,
hvordan softwaren fungerer i praksis, og hvor der er behov for
justeringer.

3.

Konsekvent evaluering og opfølgning fremmer klar kommunikation,
og hjælper med at identificere, om den valgte software passer til
jeres behov. Dette understøtter en kontinuerlig forbedring af
virksomhedens arbejdsprocesser og sikrer, at I får optimal værdi af
jeres softwareinvestering.

Evaluer og optimer
på din nye software
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Fase 3



Sikre dit
softwarevalg for
langsigtet succes
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Afsluttende overvejelser

Når du skal vælge den rette software til din virksomhed, er det
vigtigt at forstå både dine nuværende behov og fremtidige mål. En
velovervejet beslutning kræver en nøje vurdering af funktionalitet,
integrationsmuligheder, support, skalerbarhed, sikkerhed og
omkostninger.

At investere i software handler ikke kun om at finde en løsning til
nuværende udfordringer, men også om at sikre, at løsningen
understøtter din virksomheds langsigtede vækst og succes. Derfor
er det essentielt at inddrage anbefalinger fra branchen i din
evaluering, da disse kan give værdifuld indsigt i softwarens styrker
og svagheder.

Ved at følge de trin og overvejelser, der er beskrevet i denne
guide, kan du træffe en velfunderet beslutning, der skaber et solidt
fundament for effektivitet og succes i din virksomhed. Husk, at en
vellykket implementering af ny software kræver engagement og
løbende evaluering for at sikre, at løsningen fortsat lever op til dine
forventninger og behov.

Mange leverer rigtig god software, som hjælper med at organisere
og beskytte din data effektivt. Ved at implementere sådan
software kan du sikre, at din virksomhed har de bedste
forudsætninger for at opnå gennemsigtighed og pålidelighed i
datahåndteringen.

Vi håber, at denne guide har hjulpet dig på vej til at træffe den
bedste beslutning for din virksomhed.



Tak fordi du læste
med ...


