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CROISSANCE EXTERNE 
Avez-vous pensé à cette opportunité de 
développement pour votre entreprise ?  

 - Petit-déj’ 22.06.2018 - 
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Présentation I STREGO 

Une filiale dédiée  
au sein du Groupe STREGO  

Présentation I STREGO 
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Présentation I ORATIO Avocats 



2 

Présentation I LAMBERT MANUFIL 

Entreprise industrielle et familiale créée en 1924 
 
Activités :  

- métallurgie : fabricant de fil d’acier et produits tréfilés 
- négoce de grillages métalliques 
 
         
Chiffres clés :                                        
 
       70 personnes  
       5 implantations (4 dans l’Ouest et 1 en Ile de France) 
       13 000 tonnes d'acier par an 
       un site de 6 hectares 
       20 000 m² de bâtiments industriels 
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Présentation I OCEANET TECHNOLOGY 

Entreprise créée en 1996 
 

Activité : La conception et l’exploitation infrastructures et de liens télécom. 
 

 7 Datacenters en France  
      (Paris, Nantes, Saint Herblain, Olonne sur mer, La Chapelle-sur-Erdre) 
 

 160 collaborateurs 
         
                                  
 

Oceanet Technology vous accompagne 
dans vos projets d’architecture multi-
cloud et de sécurisation de vos données. 
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Présentation I GROUPE GD COMMUNICATION 

Un réseau de solutions 
pour votre communication 

5 usines / 500 personnes / 40 M€ / 100 machines 



 CROISSANCE EXTERNE 
Le marché de la reprise 
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Le marché de la reprise 

* Source : Les chiffres de la transmission d'entreprises en France / CRA Cédants & repreneurs d’affaires - 5/10/2016 

« Aujourd’hui 53 % des dirigeants de PME, se disent  

"tout à fait" ou "peut-être" prêts à vendre  
si une proposition de reprise leur était faite ».  
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Pourquoi une croissance externe ? 

 Différents objectifs de croissance externe  

Extension  
géographique 

 
Diversification 
par acquisition 

d’autres métiers 
 

 
Prise de  

participation 
 

Acquisition de 
fournisseurs ou 

de clients 

Acquisition de 
concurrent 



 POURQUOI UNE CROISSANCE EXTERNE ?   
Comment s’inscrit-elle dans la stratégie de l’entreprise ?  

3 4 
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 COMMENT ABORDER SA CIBLE ?  
La trouver, puis la valider ! 

3 4 
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Comment aborder sa cible ? 

 Trouver et valider sa cible 

Réseau 

Faux  
cédants 

Veille 

Marché 
caché 

Opportunité 



LA RELATION AVEC LE CEDANT 
La clé de réussite d’une croissance externe 
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Projet partagé 

La relation avec le cédant 

Equipe dédiée 

Psychologie 

Relation de confiance 



 PARTAGER L’AVENTURE 
Emmener les équipes 

3 4 
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Posture de projet collectif  

Partager l’aventure 

Management 

Valeurs 

100 jours pour réussir 

Culture d’entreprise 



 QUESTIONS ? 
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VOTRE AVIS NOUS INTERESSE 

 

 
Répondez au questionnaire envoyé  

sur votre boîte mail 
 

OU  
 

Envoyez NAPF au 06 446 444 06 
Pour recevoir le lien 



5 juillet 16h-17h 
 « Quand la finance s’investit dans la durée… » 

Animé par: 
 
Philippe AUDUREAU 
Président de NAPF 

Avec les témoignages de:  

Laurent NOEL 
Professeur Associé Audencia 

Hubert  
de BOISREDON 
PDG Armor 

Olivier TANNEAU 
DG Sport Finance 



Prochains évènements NAPF à Nantes  

Et d’autres évènements réservés  
aux membres… 2018 



Vincent PIERRE 
Commissaire aux comptes 

STREGO NANTES 
Tél. 02 40 50 12 61 
v.pierre@strego.fr 

Cyrille PINEAU 
Expert-comptable 
STREGO NANTES 
Tél. 02 40 50 12 61 
c.pineau@strego.fr  

Sylvain DE CHAUMONT 
Avocat Droit des Affaires 
ORATIO Avocats NANTES 

Tél. 02 40 50 12 76 
s.dechaumont@oratio-avocats.com 

CONTACTEZ NOS EXPERTS 


