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NAPF

Place Financieéere
du Grand Quest

LES ENTREPRENEURS PROFITENT
DE TOUTES LES FORCES DE LA FINANCE
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Place Financhigs Avec les témoignages
cu Grand Cuest d’experts et d’entrepreneurs

PETIT DEJ NAPF NANTES
Vendredi 22 juin a 8h00

Croissance externe : avez-vous pensé a
cette opportunité de développement
pour votre entreprise ?
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Roger MARTINEAU

BANQUE DE FRANCE
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v CREATEUR DE VALEUR DURABLE

CROISSANCE EXTERNE

Avez-vous pensé a cette opportunité de
développement pour votre entreprise ?
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au sein du Groupe STREGO

CESSION
ACQUISITION
CROISSANCE EXTERNE




Présentation | ORATIO Avocats

Angers
Chartres
Cholet

La Rochelle
Le Mans
Nantes
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- Contentieux

- Droit commercial

- Droit des sociétes

- Droit du crédit et voies d’exécution
- Droit pénal

- Droit social

- Fiscalité

- Propriété intellectuelle

JURIDIQUES 360°

- Nouvelles technologies

IN ININININININININ

- Family office et patrimoine du dirigeant

- Gouvernance des entreprises

- Valorisation et protection de l'innovation
- Transmission et cession

- Restructuration et procédures collectives
- Financement et levée de fonds
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N STREGO
V CREATEUR DE VALEUR DURABLE

network interprofessionnel

aux compétences
complémentaires

alliance historique
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NOTRE METIER, LE FIL D'ACIER

Entreprise industrielle et familiale créée en 1924

Activités :
- métallurgie : fabricant de fil d’acier et produits tréfilés
- négoce de grillages métalliques

Chiffres clés :

. 70 personnes

n 5 implantations (4 dans I'Ouest et 1 en lle de France)
. 13 000 tonnes d'acier par an

n un site de 6 hectares

= 20 000 m? de batiments industriels
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cloud et de sécurisation de vos données.

\ — Oceanet Technology vous accompagne
;, dans vos projets d’architecture multi-
System /

Entreprise créée en 1996

Activité : La conception et I'exploitation infrastructures et de liens télécom.

= 7 Datacenters en France
(Paris, Nantes, Saint Herblain, Olonne sur mer, La Chapelle-sur-Erdre)

= 160 collaborateurs
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GROUPE

q Un réseau de solutions
pour votre communication
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CROISSANCE EXTERNE

Le marché de la reprise
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Le marché de la reprise $ STREGO

Place Financidre

La moitié d'entre
elles disparaissent

160 000 SUNEMISESER
vente chaque

. faute de
repreneur...

* Source : Les chiffres de la transmission d'entreprises en France / CRA Cédants & repreneurs d’affaires - 5/10/2016

« Aujourd’hui 53 % des dirigeants de PME, se disent

"tout a fait" ou "peut-étre" préts a vendre
si une proposition de reprise leur était faite ».
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= Différents objectifs de croissance externe

Diversification
par acquisition
d’autres métiers

Acquisition de
concurrent




POURQUOI UNE CROISSANCE EXTERNE ?

Comment s’inscrit-elle dans la stratégie de I'entreprise ?
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Pourquoi une croissance externe ? ]’ X STREGO

= Différents objectifs de croissance externe

Diversification
par acquisition
d’autres métiers

Acquisition de
concurrent




COMMENT ABORDER SA CIBLE ?

La trouver, puis la valider !
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Comment aborder sa cible ? ™ S STREGO

= Trouver et valider sa cible




LA RELATION AVEC LE CEDANT

La clé de réussite d’une croissance externe
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La relation avec le cédant T $STREGO

Place Financidre

Psychologie

Equipe dédiée

Relation de confiance




PARTAGER L'AVENTURE

Emmener les équipes




Partager I'aventure T $STREGO




QUESTIONS ?




VOTRE AVIS NOUS INTERESSE

Répondez au questionnaire envoyé
sur votre boite mail

ou

Envoyez NAPF au 06 446 444 06
Pour recevoir le lien




Place Financigre
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5 juillet 16h-17h
« Quand la finance s’investit dans la durée... »

Animé par: Avec les témoignages de:




%i@’ Prochains évenements NAPF a Nantes

Place Financigre

14 SE Ptembre 20 18 800 - 1000 | Avec RSM, Fidal, Lazard Fréres Gestion, Fondation de France
ENTREPRISES ET PHILANTHROPIE : Enjeux sociétaux, optimisation fiscale et transmission

Et d’autres évenements réservés
aux membres... 2018




CONTACTEZ NOS EXPERTS

Vincent PIERRE Cyrille PINEAU Sylvain DE CHAUMONT
Commissaire aux comptes Expert-comptable Avocat Droit des Affaires
STREGO NANTES STREGO NANTES ORATIO Avocats NANTES
Tél. 02 4050 12 61 Tél. 02 40 50 12 61 Tél. 02405012 76
v.pierre@strego.fr c.pineau@strego.fr s.dechaumont@oratio-avocats.com
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